
E-2 Inversionista bajo tratado, cónyuge o niño  
 

Instrucciones de Solicitud de Visa 
 

Empleado de la Empresa 
 

El Gobierno de Bolivia notificó sobre la terminación del tratado bilateral de inversiones entre Estados 
Unidos y Bolivia a partir del 10 de Junio de 2012. Tras la terminación, las disposiciones del tratado 
seguirán aplicándose por un lapso adicional de 10 años a todas las inversionistas existentes hasta el 10 
de Junio de 2012. 

Esto significa que, los ciudadanos bolivianos que calificaron para ser inversionistas en los Estados Unidos 
hasta el 10 de junio de 2012, continuarán teniendo derecho a la Clasificación de visa E-2hasta el 10 de 
junio del 2022. Por ello, la sección consular trabajará sólo con los casos de renovación. 

Envíe su solicitud y documentación de apoyo a la Sección Consular en La Paz a través del servicio de 
mensajería de DHL una vez que se registre en el sistema de citas e información de visas . Por favor, 
siga las siguientes instrucciones con cuidado. Si la solicitud está incompleta, un miembro del equipo de 
la Unidad de Visa se pondrá en contacto con el solicitante principal y / o representante legal para volver 
a presentar los documentos. 
 
Se requiere la presentación física de las solicitudes de visa E. 
 
Los documentos pueden ser presentados en inglés o español y deben ser relevantes para la solicitud de 
Visa E. Se prefieren los documentos en inglés. 
 
La presentación de la solicitud de visa E debe enviarse en el siguiente orden: 
 
A: Índice 
 
B: Formularios 
 
Página de confirmación del formulario DS-160 para el solicitante principal y cada miembro de la 
familia acompañante 
 

  Formulario DS-156E completado solo por el solicitante principal 
 

 Si está siendo representado por un abogado, se debe presentar un Formulario G-28 firmado, "Aviso de 
Presentación de la Presentación del Abogado como Representante". El G-28 debe incluir la dirección de 
correo electrónico y el número de teléfono del abogado. Si el representante no es un abogado, por favor 
envíe una carta de acuerdo con la información de contacto entre el solicitante y el representante 
firmado por ambas partes. 
 
C: Información del solicitante 
 

Fotocopia de la página de datos biográficos del pasaporte valido del solicitante principal  
 

Si es aplicable, el pasaporte antiguo con la anterior visa E  

https://ais.usvisa-info.com/es-bo/niv


Curriculum vitae del solicitante principal 
 

Si el solicitante no es el dueño del negocio sino un empleado, por favor incluya una carta introductoria 
de la compañía. Esta carta debe describir: 
 

• Nombre comercial y descripción del negocio 
• El trabajo que el solicitante hará 
• Las calificaciones del solicitante para ese trabajo 
 

 Declaración firmada del solicitante principal de la intención de abandonar los Estados Unidos al 
terminar el estatus E 
 
 Si el solicitante principal está acompañado por miembros de la familia, copias del certificado de 
matrimonio oficial y / o certificados de nacimiento oficiales de los niños que muestren relación con el 
solicitante principal 
 

Si es aplicable, proporcione copias de cualquier cambio o extensión de estatus otorgado por USCIS 
(Formulario I-797). 
 

D: Control sobre los activos 
 
La solicitud debe demostrar que los ciudadanos de Bolivia tienen posesión y control sobre los activos de 
capital, incluida la inversión. Los activos deben ser personales. Los ciudadanos con doble nacionalidad 
Bolivia/ Estados Unidos o los residentes legales permanentes que tienen la nacionalidad boliviana no 
califican para esta determinación. 
 
Se deben incluir las fotocopias de la página de datos biográficos de los pasaportes de los propietarios y 
el porcentaje de propiedad de cada titular de unidad de la empresa matriz definitiva. 
 

E: Inversión (la presentación máxima para esta sección es de 40 páginas en una sola cara)  

Proporcionar una carta de presentación que describa cómo el negocio y el solicitante califican para el 
estatus de visa E-2. La carta debe abordar todos los requisitos para la elegibilidad para la visa E-2 
descritos en profundidad en el Manual de Relaciones Exteriores del Departamento de Estado de los 
Estados Unidos, 9 FAM 402.9-6 (A).  Los siguientes puntos deben ser abordados en detalle: 
  

• El inversionista ha realizado o está en proceso de hacer una inversión irrevocablemente 
comprometida y  “a riesgo”. Tenga en cuenta que los fondos en una cuenta bancaria no califican 
como “a riesgo”. 

• El negocio está operando o comenzará operaciones inmediatamente 
• La inversión es sustancial 
• La inversión es más que marginal y no es realizada solo para ganar el sustento del dueño / 

solicitante. El negocio tiene la capacidad actual o futura de generar más que simplemente los 
ingresos suficientes para cubrir los gastos de visa del inversor y su familia. (La capacidad futura 
proyectada debe realizarse dentro de los 5 años posteriores al inicio de la actividad). 
 

Información de la inversión. Se requiere evidencia de inversión, como cheques cancelados, copias de 
débitos de cuentas bancarias, transferencias electrónicas y / o facturas coincidentes. 



 

Documentación completa de los fondos invertidos, incluyendo: 
 

• Evidencia de la fuente original de los fondos (venta de bienes, herencia, préstamos, ganancias, 
venta de negocios, etc.) 

• Movimiento de estos fondos a una cuenta de Estados Unidos 
• Uso de estos fondos para calificar los gastos de la empresa (Incluya facturas, cheques 

cancelados y extractos bancarios que muestren / resalten los débitos correspondientes). 
 

Si compra una empresa existente, proporcione lo que aplique de los siguientes documentos que se 
aplique: 
 

• Un contrato de compra válido, firmado y fechado 
• Un acuerdo de fideicomiso vinculante, firmado y fechado por todas las partes, que indique 

explícitamente dónde va el dinero si se expide el visado y qué sucede si no lo es (por favor, haga 
referencia cruzada a cualquier acuerdo de compra relevante). 

• Contrato firmado, fechado y válido para locales comerciales, incluyendo evidencia de pagos 
• Evidencia de cualesquiera otros fondos gastados para adquirir y establecer el negocio 

 
Si usted está estableciendo una nueva empresa, por favor proporcione todo lo siguiente que aplique: 
 

• Contrato firmado, fechado y válido para locales comerciales, incluyendo evidencia de pagos 
• Evidencia de compra de equipo y / o inventario 
• Si está comprando una franquicia, proporcione un contrato de franquicia firmado y fechado y la 

evidencia del pago de la cuota de franquicia. 
  

F: Real y operativo (la presentación máxima para esta sección es de 20 páginas de una sola cara) 
 

Las licencias locales, estatales y / o federales pertinentes 

Informes bancarios mensuales para el año en curso 

Muestra de facturas o recibos de pagos de clientes 

Fotos que muestren las instalaciones y / o las operaciones activas 
 

G: Marginalidad (la presentación máxima para esta sección es de 20 páginas de una sola cara) 
 

Declaraciones de impuestos de la empresa en Estados Unidos de los últimos cinco años. Estos deben 
ser copias de los formularios firmados y fechados realmente presentados al IRS. 

W-2s y / o 1099s para todos los empleados en los últimos cinco años fiscales 

Indicaciones de pérdidas y ganancias (P & L) para los años anteriores y el actual 

Las empresas que están iniciando también deben proporcionar: 
 
Un plan de negocios conciso que analiza el mercado local y la competencia y da una proyección de 5 
años de ganancias y pérdidas. Las proyecciones deben estar respaldadas por fuentes externas. 
 
Un desglose conciso de los costos de puesta en marcha necesarios para que la empresa sea operativa 
 



Por favor, prepare su paquete de acuerdo con estas directrices. No incluya folletos o planes de 

negocios que contribuyan poco o nada al valor de su caso. Sea conciso, y demuestre sus habilidades de 

negocio. 


